




Fundraising (z angl. 
„shromažďování zdrojů“) je 
systematická činnost, jejímž 
výsledkem je získání finančních 
či jiných prostředků na obecně 
prospěšnou činnost organizací 
nebo jednotlivců. 





 



 





PROČ? 
• Shánění podpory na projekty 

• Finanční 
• Materiální 
• Vzdělávací 
• Propagační 

• Získávání zkušeností a kontaktů z obchodní 
sféry 

• Pro inovaci stávajících projektů a vytváření 
nových 

S KÝM? 
• Společnosti 
• Vzdělávací instituce 
• Univerzity 
• Hociaké organizace 

JAK? 
• Vytipování firem a získání informací 
• Telefonické oslovení za účelem domluvení 

schůzky 
• E-mail s informacemi o našich projektech 
• Osobní schůzka 
• E-mail se shrnutím průběhu schůzky a s 

dalším postupem 
• Uzavření dohody 

FUNDRAISING 





NEGATIVA 
• Práce navíc 
• Zneužitelnost 
• Chyby v záznamu 
• (ne každý to dělá kvalitně…) 

POZITIVA 
• Jistota 
• Kontinuita 

• mít na čem stavět 
• Dostupnost informací 
• „Na půl vyhráno“ 



Barter 
aneb směnný obchod 

CO NABÍDNOUT ? 
• Propagace firmy 
• Nábor potencionálních zaměstnanců 
• Přednášky, semináře 
• Prostory 

KDY KÝVNOUT? 
• Zájem o produkt/službu 
• Výhodné podmínky 
• Nemožnost poskytnout kapitál 

SOUHRN 
• Nenechat se natáhnout 

DO TOHO! 


